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Zweiter Frihling fir Kaufimmobilien
Nachfragehoch fiir Kaufimmobilien im Marz

e Inder ersten Jahreshilfte ist die Nachfrage nach Kaufimmobilien im Méarz am

héchsten.
e Kaufnachfrage in vier der fiinf groBten Metropolen zieht weiter an. Berlin, 09.03.2023
o Kaufinteressierte profitieren von Preiskorrekturen.

Der Makler-Marz legt los. Nach einer aktuellen Auswertung von ImmoScout24 ist die Nachfrage nach
Kaufimmobilien im Marz am héchsten. In keinem anderen Monat der ersten Jahreshalfte gehen auf
ImmoScout24 in den ersten sieben Tagen nach Verdéffentlichung so viele Anfragen nach Objekten ein. Das gilt
flr Hauser zum Kauf und auch fiir Eigentumswohnungen.

Aufgrund der Zinsentwicklung und der damit gestiegen Finanzierungskosten hatte sich die Nachfrage im
Sommer 2022 von Kaufimmobilien in Richtung Mietmarkt verschoben. Im dritten Quartal erreicht sie lhren
Tiefpunkt unter dem Vor-Corona-Niveau. Im vierten Quartal 2022 zog die Nachfrage nach Kaufimmobilien in
den Metropolen wieder leicht an. Dieser Trend setzt sich nun auch im Jahr 2023 fort.

Nachfragetrend setzt sich 2023 fort

In vier der finf groRten Metropolen steigt die Nachfrage nach Kaufimmobilien seit Jahresbeginn. Insbesondere
in Minchen und Berlin normalisiert sich die Nachfrage auf dem Vor-Corona-Niveau, aber auch in Frankfurt am
Main und Hamburg steigt die Nachfrage kontinuierlich. Kaufinteressierte sind aktiver. ImmoScout24
verzeichnet 15% mehr Kontaktanfrage pro Inserat und 45 % mehr Kontakte pro Suchenden. Die einzige
Ausnahme bildet KoIn. In der Domstadt ist die Nachfrage nach Kaufimmobilien im Jahr 2023 leicht riickldufig
und hat noch nicht die Talsohle erreicht.

»Das Nachfragetief im dritten Quartal letzten Jahres scheint tiberwunden zu sein. Es gibt nach wie vor viele
kaufkrdftige Immobilieninvestoren, die trotz gestiegener Finanzierungskosten kaufen. Seit Jahresbeginn ist die
Nachfrage nach Kaufimmobilien konstant und steigt in einem GrofSteil der Metropolen und deren Umland”,
erklart Dr. Gesa Crockford, Geschaftsfiihrerin von ImmoScout24. ,Fiir Eigentiimer:innen, die (iberlegen ihre
Immobilie zu verkaufen, steigen die Chancen jetzt im Friihling einen passenden Interessenten zu finden.”

Kaufinteressierte treffen bei ImmoScout24 auf enormes Angebot und kénnen zudem von den Preiskorrekturen
der letzten Monate profitieren. Denn obwohl die Angebotspreise im Flinf-Jahresvergleich enorme
Wachstumsraten aufzeigen, gab es vor allem aulRerhalb der Metropolen zuletzt Preissenkungen, durch die
Investitionen in Immobilien zusatzlich attraktiv werden.

Bei Mietwohnungen zeigt sich mit Blick auf die Nachfrageentwicklung der letzten Jahre ein
entgegengesetzter Trend. Wahrend die Nachfrage im Januar und Februar besonders hoch ist, erreicht sie im
Marz ihren Tiefpunkt und zieht erst zum Mai hin wieder deutlich an. Sowohl im Mietmarkt als auch im
Kaufmarkt ist das Nachfrageniveau saisonbedingt im Juni am niedrigsten.

Methodik

Fir die Auswertung wurden die durchschnittlichen Kontaktanfragen pro Woche innerhalb der ersten sieben
Tagen nach Veroéffentlichung auf ImmoScout24 analysiert — sowohl fiir Miet- als auch Kaufimmobilien. Der
Betrachtungszeitraum ist jeweils die erste Jahreshélfte der Jahre 2020 bis 2022. In der Nachfrage wird nicht
zwischen Neubau- und Bestandsimmobilien unterschieden.
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Uber ImmoScout24
ImmoScout24 ist die flihrende Online-Plattform fiir Wohn- und Gewerbeimmobilien in Deutschland. Seit tGber
20 Jahren revolutioniert ImmoScout24 den Immobilienmarkt. Jeden Monat suchen tber 20 Millionen
Nutzer:innen auf unserem Online-Marktplatz oder in unserer App ein neues Zuhause oder die passende
Gewerbeflache. Deshalb kennen 98 Prozent der Zielgruppe ImmoScout24. Mit seinen digitalen Losungen
schafft der Online-Marktplatz Orientierung und bringt Eigentlimer:innen, Makler:innen und
Immobiliensuchende erfolgreich zusammen. ImmoScout24 arbeitet an dem Ziel, Transaktionen rund um die
Immobilie digital abzuwickeln und dadurch komplexe Entscheidungen fiir seine Nutzer:innen einfacher zu
machen. Seit 2012 ist ImmoScout24 auch auf dem &sterreichischen Wohn- und Gewerbemarkt aktiv und
erreicht monatlich rund 3 Millionen Suchende.
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