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Vor dem Immobilienkauf: 83 Prozent der
Interessenten checken die Nachbarschaft aus

e Mit 70,6 Prozent spielen die Familienverhdltnisse der zukiinftigen Nachbarn
die gréfSte Rolle bei Kaufinteressenten

o Viel Konfliktpotenzial birgt das Wegerecht libers Grundstiick: 63,9 Prozent
der potenziellen Kéufer informieren sich dazu vorab

e Fiir die wenigsten spielt Ldrm durch Musikinstrumente eine Rolle: Nur 10,1
Prozent der Interessenten stellen dazu Fragen

Berlin, 20. AUGUST 2019 - Trautes Heim, Gliick allein: Das klappt nicht immer,
wie hunderttausende Klagen zu Nachbarschaftsstreitigkeiten im Jahr zeigen. Ein
standig bellender Hund oder stinkender Mill kénnen schnell fiir negative
Stimmung unter Nachbarn sorgen. Daher interessieren sich 83,2 Prozent der
Kaufinteressenten bereits vor dem Immobilienkauf daftir, mit wem sie es in der
Nachbarschaft zu tun haben. Lediglich 16,8 Prozent wollen nichts Gber die
Menschen nebenan wissen. Was Immobilienkdufer am haufigsten und was eher
weniger interessiert, zeigt die aktuelle Online-Umfrage!® des Full-Service
Immobiliendienstleisters McMakler (www.mcmakler.de).

Stets ein Auge auf die Nachbarn

,Wer mit dem Gedanken spielt, sich eine Immobilie zu kaufen, legt sich in der
Regel fiir viele Jahre fest, dort zu wohnen. Da sollte es auch mit den Nachbarn
passen. Bevor Interessenten also eine Kaufentscheidung treffen, sollten sie sich
mit den Gegebenheiten der unmittelbaren Umgebung und Nachbarschaft
vertraut machen. Auch Makler kénnen hier weiterhelfen und Auskunft geben.
Viele Umstande, die schnell zu Streitigkeiten fiihren, kénnen so vermieden
werden”, sagt Lukas Pieczonka, Griinder und Geschaftsflihrer von McMakler.

Informieren sich Immobilienkdufer vor dem Kauf einer Immobilie McMakler
Uber die Nachbarschaft?

Ja

Nein
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Quelle: McMakler GmbH (www.mcmakler.de) — Stand Mai 2019


http://www.mcmakler.de/
http://www.mcmakler.de/

McMakler

Seite | 2

PRESSEMITTEILUNG

Gliickliches Ehepaar, junge Streithdhne oder alleinerziehende Mutter?

Mit etwas Uber 70,6 Prozent wollen die meisten Kaufinteressenten wissen, wie
es um die Familienverhaltnisse ihrer zukiinftigen Nachbarn bestellt ist. Wohnt
nebenan eine Familie mit vielen Kindern, eine alleinerziehende Mutter, ein
dlteres Ehepaar oder ein junges Parchen? Die eigene Lebenssituation bestimmt
dabei oft die Praferenz. Am zweithaufigsten mit 63,9 Prozent erkundigen sich
zuklnftige Hausbesitzer zu den Wegerechten lber das Grundstiick. Sind diese
nicht eindeutig geklart, sind Konflikte oft vorprogrammiert.

Mit einigem Abstand auf Platz drei folgt der Heckenschnitt: Ob und wie der
geregelt ist, sorgt bei 33,6 Prozent der Befragten fiir Beachtung. , Auch, wenn
Hausbewohner nicht Wand an Wand wohnen, sondern durch Garten oder Wege
getrennt sind, gibt es Situationen, die zu Streit flihren kdnnen. Auf nérgelnde
Nachbarn hat schlielich niemand Lust, erst recht nicht, wenn im schlimmsten
Fall eine aufgeheizte Stimmung zu Klagen fiihrt“, so der Immobilienexperte von
McMakler.

Was méchten die Kaufinteressenten von Hiusern beziiglich McMakler
der Nachbarschaft am haufigsten wissen? (Mehrfachantworten méglich)
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Quelle: McMakler GmbH (www.mcmakler.de) — Stand Mai 2019

Immerhin 27,7 Prozent der potenziellen Kaufer interessiert, wie laut die Kinder
nebenan sind, wahrend 24,4 Prozent wissen wollen, ob die Nachbarn Haustiere
haben. Auch wie die Miillbeseitigung funktioniert und wo die Tonnen stehen,
erfragen 21,9 Prozent der Interessenten bei Besichtigungsterminen.
Uberraschend ist, dass Fallobst und tiber den Zaun hiangende Zweige sowie Lirm
durch Musikinstrumente fir viele Kaufinteressenten weniger problematisch sind.
Nur 10,9 Prozent beziehungsweise 10,1 Prozent holen dazu Auskunft ein. ,Wer
eine Immobilie kauft, investiert viel Geld. Fir die meisten ist es die Transaktion
ihres Lebens. Daher besser vorab genau schauen, wer nebenan wohnt und
abwagen, ob das funktionieren kdnnte - bevor es spater brenzlig wird“, rat Lukas
Pieczonka.
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Zur Umfrage

Bei den oben genannten Fragen, was Kaufinteressenten von Hausern bezlglich
der Nachbarschaft am  haufigsten wissen mochten, hatten die
Umfrageteilnehmer die Moglichkeit zur Mehrfachbeantwortung.

[ Die Online-Umfrage wurde von McMakler unter den 255 Maklern des
Unternehmens im Mai 2019 durchgefiihrt.

Alle Daten und Grafiken diirfen von Drittparteien mit einem Verweis auf die
Quelle ,McMakler (www.mcmakler.de)” benutzt und veroffentlicht werden.

Uber McMakler
McMakler (www.mcmakler.de) ist ein in Deutschland, Osterreich und Frankreich aktiver

Full-Service Immobiliendienstleister und verbindet seit 2015 modernste, digitale
Analyse-, Vermarktungs- und Kommunikationstechnologien mit der persdnlichen
Beratung seiner Kunden durch eigene Makler vor Ort. Mit diesem hybriden
Geschaftsmodell hat sich McMakler zu einem Pionier der Digitalisierung in der
Maklerbranche und zu einem der schnellst wachsenden Immobilienunternehmen
Deutschlands entwickelt. Das Unternehmen, mit Hauptsitz in Berlin, beschaftigt aktuell
mehr als 450 Mitarbeiter, davon 255 eigene Makler. Griinder und Geschaftsfihrer sind
Felix Jahn, Hanno Heintzenberg und Lukas Pieczonka. Zudem verfiigt Felix Jahn Uber
groRe Erfahrung mit schnell wachsenden Unternehmen. Er war Mitbegrinder von
Home24, Europas groRtem Online-Md&belhandler und Investor vieler schnell wachsender
Unternehmen wie Zalando und der Autol Group.
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