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Eintritt ins mittlere Marktsegment zahlt sich aus

Quelle: China Marktdaten, Bain & Company

Premium
High-End-Produkte für 
anspruchsvolle Kunden mit hoher 
Kaufkraft

„Gut genug“
Produkte von angemessener Qualität, 
hergestellt von lokalen Unternehmen für 
die schnell wachsende Gruppe von 
Kunden mit mittlerem Budget

Low-End
Produkte von geringer Qualität zur Befriedigung 
von Grundbedürfnissen, hergestellt von lokalen 
Unternehmen für die große Gruppe von Kunden 
mit kleinem Budget
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