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The Future of Targeting [N

Neukunden online gewinnen leicht gemacht: Schober Group-Netzwerkportal
neukunden.de bietet kostenlosen Leitfaden zur Kundenakquise via Internet

15.12.2009 - 11:52 Uhr, Schober Group

Ditzingen (ots) - 54 Prozent der deutschen Verbraucher informeren sich imlnternet Uber
Waren, Dienstleistungen und Produkte, so eine G K-Studie aus dem Jahr 2009 im Auftrag von
Accenture. Doch wi e die Suchenden auf das ei gene Unternehmen auf merksam machen? Mt dem

neuen Leitfaden "We Sie online Neukunden gew nnen" bietet die Schober G oup ei nen konpakten
Uberblick tber die wichtigsten Instrumente, zentrale Erfol gsstrategien und MaBnahmen im Online
Mar keting. Ab sofort steht der Leitfaden auf dem neukunden. de- Net zwer kportal der Schober

G oup unter http://ww. neukunden.de/gratis nach einer Registrierung kostenl os zum Downl oad
bereit.

Wel che Bedeut ung haben bei spi el swei se Verzei chni sdi enste, Landi ng Pages, Linkbuilding, E-
Mai | - Kanpagnen und Vi deo Marketing fur die effiziente Traffic- und Leadgenerierung und was

i st dabei zu beachten? We erhthen Virales Marketing und Online PR den Erfol g? Antworten auf
diese Fragen liefert der Leitfaden auf 35 Seiten. Dabei richtet sich der Ratgeber vor allem
an kleine und nmittel sténdi sche Unternehnmen sowi e Freiberufler. Die Interessierten erfahren
darin, welche Methoden bei der Gewi nnung von Neukunden ziel fihrend sind und wi e eine

ef fekti ve Konbi nati on der MaBnahmen den Mehrwert der Webseite und sonmit die Sichtbarkeit in
Suchmaschi nen verbessert.

"Der Leitfaden ist bewusst anwenderorientiert geschrieben und erl &utert Ubersichtlich die

wi chtigsten Erfol gsfaktoren, so dass insbesondere klein- und mttel stéandi sche Unternehmen von
den Miglichkeiten des Internets profitieren kdnnen", so Christoph Mrach, Vorstand Mrketing
der Schober Holding International AG "D e Konbination aller relevanten Methoden spielt bei

vi el en Unt ernehnen ei ne noch i nmrer untergeordnete Rolle i mRahnen der Kundengew nnung und -

bi ndung. Mt unseren Leitfaden geben wir allen Interessierten eine unfassende Anleitung zur
Optimerung i hrer Webpréasenz und zum besseren Verstéandnis der vorhandenen Miglichkeiten bei der
Onl i ne- Akqui se. "

www. neukunden. de i st das Dachportal des vertikal en Netzwerks "Neukunden" der Schober G oup.
Dar Giber hi naus gehdren 17 weitere branchenspezifi sche Portal e zum Net zwer kverbund. Sie bieten
I nf or mati onen, Praxisbeispiele, Downl oad-Ratgeber, Statistiken und Unfragen zur effizienten
Neukundengewi nnung und stellen sonit auch ein interessantes Werbeunfeld dar.
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