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Zahl des Monats Novmeber: 69,4 Prozent
Rabattvertrage dominieren Arzneimittelmarkt

23.11.2009 - 10:44 Uhr, Pro Generika e.V.

Berlin (ots) - Die Arzneimttel versorgung in der Gesetzlichen Krankenversicherung (GKV) wird

i mer starker durch Rabattvertrége gepragt. |m Septenmber 2009 gaben di e Apot heken im

generi kaf ahi gen GKV-Markt 23,4 M| Ilionen Packungen Arzneinmittel ab, Uber die ein Rabattvertrag
bestand. Danmit erreichte die Rabattquote in di esem Marktsegment 69,4 Prozent. Der Absatz im
GKV- Gesant markt belief sich auf 54,2 MI1lionen Packungen. Der Anteil "rabattbegiinstigter"”
Arzneimttel lag im Septenber 2009 nithin bei 43,1 Prozent. Dies geht aus Zahlen des

unabhéngi gen Marktforschungsinstitutes | NSIGHT Health hervor.

Auf GCenerika, die unter Rabattvertrag stehen, entfiel im Septenber 2009 ein Absatzanteil von
96,4 Prozent. Die Cenerikahersteller schultern somt die Hauptlast der zusatzlichen

Ent | astungen der GKV. Ausgerechnet die Unternehmen, die die GKV durch ihre glnstigen

Li stenprei se ohnehin permanent entlasten (2008 um7,8 MIliarden Euro bzw. 0,8

Bei tragssat zpunkte), missen nun auch noch die nmit den Rabattvertragen verbundenen

Prei snachl &sse aus i hren Erl 6sen finanzieren.

Di e aktuel |l en Rahnenbedi ngungen zwi ngen di e Generi kahersteller, sich an Ausschrei bungen von
Rabattvertragen zu beteiligen. Von autononen unternehneri schen Entschei dungen kann dabei

keine Rede sein. Dies gilt vor allemfiur die Wrkstoffvertréage mt Marktexklusivitat, die einen
rui nésen Unt erbi etungswettbewerb entfesselt haben. Unternehnen, die einen Zuschlag erhalten,
erwerben ein befristetes Belieferungsprivileg. Unternehnen, die | eer ausgehen, unterliegen

hi ngegen fur die Laufzeit der Rabattvertr&ge ei nem fakti schen Verkaufs- und

Bel i ef erungsverbot. Sie sind vomjeweiligen Mrkt ausgeschl ossen. "Ausschrei bungsgew nner"
missen i hre exklusive Marktposition jedoch mt Preisnachl dassen erkaufen, deren Hohe oft Uber das
betriebswirtschaftlich rational e MalR hi nausgeht. Der Rabattvertragswettbewerb kennt al so nur
Verlierer. Folge: Die Leistungsfé&higkeit und |Innovationskraft der Generikai ndustrie und der
Generi kast andort Deutschl and stehen auf dem Spiel.

Im Hinblick auf die zahlreichen Risiken und Nebenw rkungen von Rabattvertragen nimt die Zahl
der Kritiker zu, die ihre Abschaffung fordern und stattdessen Wettbewer bskonzepte

propagi eren, bei denen nicht nur der Preis, sondern auch spezifische Vorteil e des
Arzneimittel s i m Fokus stehen.

http://ww. progenerika. de/ de/ 12589677469394958/ show publ i k/ zahl . ht md
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