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Starkes Jahr 2008 für VR medico LEASING
Deutlicher Ausbau des Neugeschäfts
Guter Trend hält 2009 an
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Eschborn (ots) - Die VR medico LEASING GmbH blickt auf ein erfolgreiches Geschäftsjahr 2008:
Das Neugeschäftvolumen wuchs um gut 36 Prozent auf 86,5 Millionen Euro (2007: 63,5 Millionen
Euro). Insgesamt wurden im vergangenen Geschäftsjahr 1.673 neue Verträge abgeschlossen (2007:
1.508 Verträge), was einem Plus von 10,9 Prozent entspricht. Der Spezialfinanzierer für
Medizintechnik innerhalb der VR Leasing-Gruppe profitierte insbesondere in den letzten vier
Monaten des vergangenen Jahres von einem deutlich gewachsenen Anstieg der
Investitionsentscheidungen. Auch beim Marktanteil konnte die größte herstellerunabhängige
Leasinggesellschaft der deutschen Gesundheitsbranche kräftig zulegen - auf nun 26,7 Prozent
(Vorjahr: 20,4 Prozent). 

"Wir wachsen mit den sich wandelnden Versorgungsstrukturen der Branche und sind ein starker
Partner für alle Glieder der Gesundheitskette", erklärt Jürgen Gerber, Geschäftsführer der VR
medico LEASING, die gute Entwicklung. "Außerdem sind wir überall dort vertreten, wo
Investitionsentscheidungen getroffen werden, ob am Bankschalter oder - direkt vor Ort - in
Praxen und Krankenhäusern. Unsere mehrgleisige Vertriebsstrategie trägt entscheidend zu
unserem Erfolg bei." Die zum Verbund der Volksbanken Raiffeisenbanken gehörende
Fachleasinggesellschaft hat sich auf die Finanzierung von medizinischen Geräten, IT-Hard- und
Software, Kommunikations-, Archivierungs- und Informationssystemen sowie Laborausstattungen
spezialisiert. 

Mehrfachwirkung im Vertrieb 

Durch ihre enge Zusammenarbeit mit den genossenschaftlichen Kreditinstituten einerseits, den
Herstellern und Händlern andererseits sowie namhaften Consultern von Praxen und Krankenhäusern
schöpft die VR medico LEASING ihre Vertriebsmöglichkeiten voll aus. "Wir unterstützen die
Vertriebsprozesse schnell und wirkungsvoll, beispielsweise mit unserem Abwicklungstool MOS."
Das spezielle elektronische Kalkulationssystem ermöglicht Lieferanten und Vertriebspartnern
eine rasche Angebotserstellung - auch bei großen Stückzahlen. Am Point of Sale hilft MOS
dabei, Kunden mit komplexen Finanzierungsanliegen kompetent zu beraten und die
Wirtschaftlichkeit der jeweiligen Investitionsvorhaben zu bewerten. Dabei kommen der VR
medico LEASING ihre schon mehr als drei Jahrzehnte währende Marktpräsenz und das in dieser
Zeit erworbene Branchenwissen zugute. "Wir kennen den Markt sehr genau und verfügen über großes
medizintechnisches Objekt-Know-how", so der Geschäftsführer. "Ideale Voraussetzungen, um bei
Investitionsentscheidungen ganzheitlich zu beraten." 

Breite Ausrichtung für einen sich wandelnden Markt  

Zu den Kunden der in Berlin ansässigen VR medico LEASING gehören sowohl Ärzte und Apotheker
als auch Krankenhäuser sowie  Pflege- und Rehaeinrichtungen. Im Frühjahr 2007 begann der
Ausbau des Geschäftsfeldes Kliniken und Großpraxen. Mit seiner verstärkten Präsenz in allen
Segmenten der Gesundheitsversorgung hat sich der Medizintechnik-Finanzierer auf den Wandel
im Markt eingestellt. "Die Versorgungsstrukturen zwischen Fachspezialist und kompletter
Versorgungskette, integrierter Ambulanz und ausgelagerten Leistungskomponenten verwischen
immer mehr. Durch unsere erweiterte Ausrichtung können wir alle Zielkundensegmente
gleichermaßen ansprechen", erklärt Gerber. 

Mit ihrem Produktportfolio sieht sich die VR medico LEASING bestens aufgestellt.
Finanzierungsalternativen wie Leasing werden heute schon von einer steigenden Zahl
mittelständischer Unternehmen im Gesundheitsmarkt gut angenommen. Für die niedergelassenen
Ärzte hat die VR medico LEASING zum 1. April 2009 auch den konventionellen Tilgungskredit in
ihr Angebot integriert. 

Auch für 2009 gesundes Wachstum in Sicht  

Im ersten Quartal des Geschäftsjahres 2009 setzte sich das starke Wachstum bei der VR medico
LEASING fort. Das Neugeschäftsvolumen stieg im Vergleich zum Vorjahresquartal um 36,4
Prozent. Jürgen Gerber resümiert: "Mit unseren innovativen Finanzierungslösungen verschaffen
wir der Gesundheitsbranche den Operationsspielraum, den sie gerade jetzt so dringend
braucht." 

Die VR LEASING-Gruppe* ist im genossenschaftlichen FinanzVerbund der Spezialanbieter für
innovative mittelstandsorientierte Finanzierungslösungen in Europa. Mit ihrem Markt- und
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Objekt-Know-how, insbesondere für Fahrzeuge, Maschinen, Informations- und
Kommunikationstechnik sowie Immobilien, nimmt die VR LEASING-Gruppe für ihre Vertriebs- und
Kooperationspartner - rund 1.100 Volksbanken und Raiffeisenbanken sowie mehr als 2.500
mittelständische Händler und Hersteller - die Rolle eines Finanzierungsexperten ein. Dabei
deckt die VR LEASING-Gruppe mit ihrem modularen Produktportfolio das gesamte Spektrum der
Absatz- und Investitionsfinanzierung ab: von Leasing und Kredit über Einkaufsfinanzierung bis
zu Factoring. Abgerundet wird das Angebot durch eine Vielzahl von Services. Zudem
gewährleisten spezielle Partner-Online-Systeme die Möglichkeit des schnellen Angebots
intelligenter Finanzierungslösungen und damit eine effizientere Vertriebstätigkeit.  

Im Zuge eines wachsenden europäischen Binnenmarkts ist die VR LEASING-Gruppe in zehn Ländern
Mittel- und Osteuropas mit eigenen Tochter- und Beteiligungsgesellschaften vertreten.
Bereits heute werden Kunden und Partner europaweit über ein flächendeckendes Standortnetz von
mehr als 2.900 Mitarbeitern betreut. 

*zu den Unternehmen der VR LEASING-Gruppe gehören BFL Leasing, Lombard Pénzügyi és Lízing,
Ungarn, VB LEASING International Holding, Wien, FB-LEASING OOO, Moskau, VR BAUREGIE, VR
DISKONTBANK, VR FACTOREM, VR medico LEASING GmbH. 
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