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Bad Soden am Taunus (ots) -

Hi nweis: Die zum downl oad bereitgestellte Checkliste gibt

hi | frei che Anhal t spunkte fir di e Entschei dung: ohne Makler, mt

her kénmm i chem provi si onsbasi ertem Makl er oder mt

Vermttlungsl eitung zum Festprei s. Makl erverband 1 VD halt nur die klassischen Makler fur
qualifiziert - sehr viele Inmbilienkdufer und -verkaufer sehen das anders: Anbieter we
i Makl er sind fur sie eine echte Alternative

Der | mobi |l iennekl erverband VD stellt in seinem aktuellen Newsletter w eder klar, was er
unter dem einzig richtigen Mkl erangebot fiur private |Imobilientransaktionen versteht: Das

her kénm i che Makl er- Model |, das dem Kaufer einer Imobilie neist bis Uber sechs Prozent
Provi si on abverlangt. Der 1VD betont in seinen neuen Enpfehlungen ausdricklich: "Ein
prof essi onel | arbeitender |mobiliennmakler ist bei jeder Besichtigung dabei." Dabei waren

| aut einer représentativen Studie des Marktforschungsinstitutes |Innofact aus dem Januar

di eses Jahres 92 Prozent der Verkaufer bereit, Interessenten selber durch ihre Immbilie zu
fihren, auch wenn sie einen Makl er beauftragt hatten. Uber 75 Prozent der Bundesbiirger halten
di e Provision der herkénmmichen Makler fur deutlich zu hoch. Die Maklerl obby erweitert damt
ihre Weltsicht noch inmmer nicht auf alternative Anbieter wie i Makler, die die Vermttlung
privater Inmobilien fir einen Festpreis von unter 1.000 Euro anbieten. Bei diesen "New

School " - Makl ern nuss der Verkaufer Interessenten sel ber durch seine Immobilie fihren. "Die
Lobby bl ockt, doch die Kundschaft kommt", stellt Harald Bl unenauer, rebellisches,

| angj éhriges Mtglied des IVD und Geschaftsfidhrer von i Makler fest. Fur dber 350 Objekte wurden
dem al ternativen Anbieter binnen weniger Mnate Verm ttlungsauftréage von privaten

| nmobi | i enverkaufern erteilt. Blunenauer: "Wr erwarten vom Makl erver band, dass er
alternative Vernittlungsangebote fordert."

Sowohl fir die herkémichen Makler als auch fir die alternativen Anbieter gibt es offenbar
ei nen Markt. Nach noch nicht einmal einem Jahr gibt es bereits erste Nachahner, die ein

ahnl i ches Angebot wi e i Makl er machen. Auch i Makl er hat das Fest prei sangebot nicht erfunden,
sondern von den hol | &ndi schen Nachbarn abgeschaut, wo es seit Jahren sehr erfolgreich ist.

Bl umenauer: "Es gi bt verschi edene Typen von | mmmobilienverkéaufern, fir die verschi edene
Angebote richtig sind." Jeder private Verkaufer eines Eigenheins sollte sich zunédchst dar uber
kl ar werden, was er wirklich braucht und will. Erst dann sollte er die Entscheidung fir eine
ent sprechende professionelle Unterstitzung féallen. Das kann i hmsehr viel Geld sparen.

Uber i Makl er

i Makl er ist ein TUV-zertifiziertes (1SO 9001) Unternehmen nit einem bundesweit einzigartigen
Konzept fur private Immobilientransaktionen: Der Preis fur die Dienstleistung fallt fur den

Ver kaufer an und |iegt bei einer einnmaligen Pauschal gebihr von 995 Euro pro Angebot. Die

mar kt Ubl i che Erfol gsprovision fir den Kaufer und Verk&ufer entféllt. Dabei setzt das Unternehnen
auf eine intelligente Kombination aus | mmobilienexpertise und Techni keffizienz. Die Leistung
unfasst: das Feststellen des Marktprei ses durch ei nen unabhangi gen Sachver st andi gen, die

prof essi onel |l e Prasentati on des Angebotes und seine Verbreitung in geeigneten Medien, das
Arrangi eren der Besichtigungen sowi e di e Durchf ihrung von Verkauf sver handl ungen.

Wi terfuhrende I nformationen: ww.inmakler.de

Kont akt fir weitere |nformationen:

i Makl er GrbH

Haral d H Bl unenauer

Tel ef on: 06196-56022- 01

E- Mai | : h. bl unenauer @ nekl er . de

i Makl er Pressestelle (c/o Kl enk & Hoursch)
St ephan Hour sch

Tel ef on: 069-719168- 10

E- Mai | : st ephan. hour sch@l enkhour sch. de
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