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Foster MacCallum

Foster MacCallum baut internationale Vertriebskanale fur IT-Sicherheit-Spezialisten
Fur Prevx ist Outsourcing kostenguinstiger und effektiver

26.07.2004 - 12:00 Uhr, Foster MacCallum

Al t enbeken (ots) - Prevx Ltd., Hersteller von Software fir die
Abwehr externer Attacken aller Art (Intrusion Prevention),
beauftragte Foster MacCallum (FM mit dem Auf bau sei nes neuen
Vertriebsnet zwerkes. Nach der erfol grei chen Zusamenarbeit in UK
beabsi chtigt Prevx, die Qualifizierung und Gewi nnung von
Vertriebspartnern auch in Deutschland, Frankreich, Benel ux,

Skandi navi en und in den USA an FM zu vergeben. Prevx ist Uberzeugt,
dass das Qutsourcing der Partnerrekrutierung an FMwirtschaftlicher
und effizienter ist und nmit der Erfahrung von FMdie Vertriebskanél e
opti mal gestaltet werden.

Ni ck Ray, CEO von Prevx UK, erkl arte: "Fir 2004 ist der Aufbau
eines starken Vertriebsnetzes Prioritat Nr. 1. Besonders w chtig ist
j edoch, dass sich das bestehende Verkaufsteam auch auf das | aufende
Geschaft konzentrieren kann. Wr haben uns fir Foster MacCal |l um
entschi eden, weil sie nit ihrer jahrelangen Erfahrung und bewdhrter
Vor gehenswei se di e beste Ausgangsposition fur beide Seiten, den
Herstell er und die W ederverkaufer, schaffen.

Di e Zusanmenarbeit erstreckte sich auf drei Phasen:

Bei der Standortbestinmung des Unt ernehnens werden das
Mar kt pot enzi al, die Wettbewerbssituation und die
Anf orderungskriterien an potenzielle Partner untersucht und ein
attraktives Lei stungspaket geschnirt.

In einemzweiten Schritt identifiziert und qualifiziert FM
potenzi el | e Kandi daten. AbschlieRend spricht FM das Managenent der
Kandi daten an, umdi e Partnerschaft detailliert zu erdrtern und ein
Meeting zwi schen den Entschei dern des Kandi daten und des Herstellers
Zu arrangi eren.

Ni ck Ray fasst die Erfahrungen in Gol3britanni en zusamen: "Diese
Meeti ngs waren von hochster Qualitat und gaben den potenziellen
Partnern ein klares Bild lber die Kosten und den nbglichen Return on
Investment einer Partnerschaft. Danmit wurde der Entschei dungsprozess
fir beide Seiten erheblich beschleunigt," berichtet Nick Ray. "In
nmei ner 20j dhrigen Karriere imIT-Vertrieb habe ich keine effektivere
Vor gehenswei se al s die bei FM gesehen. Viele Hersteller gehen eine
Part nerschaft ohne systemati sche Identifizierung und Qualifizierung
ein. Trotz aller Begeisterung sind sol che Verbi ndungen nei st nicht
di e besten. Wr haben durch das | aufende Projekt mt den Unternehnmen
Evol ution, Non-Stopl T und Layer3 schon drei exzellente
Vertriebspartner gewonnen. Der Service von FMist gut strukturiert,
sehr zielorientiert und auf di e Kundenbedirfni sse zugeschnitten,
kurz: genau das, was jeder Softwarehersteller braucht, der einen
Part ner kanal aufbauen will."

Fir M chael Nowarra, Mtgrinder und Direktor der deutschen
Ni eder| assung von Foster MacCallum |iegt der Schlissel zum
erfol grei chen Aufbau von Vertriebspartnerschaften darin, das Business
von beiden Seiten zu kennen und zu verstehen, wel che Voraussetzungen
fir eine erfol grei che Bezi ehung zw schen Hersteller und Partner
erfillt werden missen. "Zwei Elemente sind fir uns besonders wichtig:
zum ei nen gehen wir auf die Kandi daten als neutral er Experte zu und
zum ander en Ubergeben wir die Partnerschaft demHersteller im
abschl ussrei fen Zustand."

Ri tchi e Jeune, CEO von Evolution, ist sehr zufrieden Uber die
Ver ei nfachung der Prozesse fur die Partner-Gewi nnung. "Foster
MacCal l um stel It auf professionelle Art Verbi ndungen zw schen
Herstellern und Partnern her und wei B ganz genau, was wir als Handl er
von einem Hersteller bendtigen, umeine fruchtbare und erfol greiche
Part nerschaft aufzubauen. Fir uns war das eine sehr gute Erfahrung
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und ich sehe einer weiteren Zusamenarbeit sehr positiv entgegen."”

Uber Foster MacCal |l um

Foster MacCal lum I nternatonal Ltd. ist das Beratungs- und
Unset zungsunt er nehren fir den effizienten Aufbau von international en
Geschéf t shezi ehungen zwi schen Sof twareherstellern, Vertriebspartnern
und | nvestoren. Dabei bringt der Experte fur Vertriebskanal e und
B2B- Part ner schaften sei ne jahrel ange Erfahrung, unfangreiche
Mar kt kennt ni sse und konpl exe Profil datenbank ein, umdie
Pr odukt ver mar kt ung zu beschl euni gen und Vertriebsrisiken zu
mnimeren. Mt Standorten in Deutschland, Frankreich, UK und USA hat
sich Foster MacCallum als erstes Unternehnen auf die Unterstitzung
von B2B- Software-Hersteller spezialisiert, umhochqualifizierte und
ef fektive Partnerschaftsnetze aufzubauen. Seit nmehr als vier Jahren
berat und unterstitzt das Team von Foster McCal |l um bei m Auf bau von
Uber einem Dutzend européi scher Netzwerke fir Kunden wi e Oracle,
Ki ngston Technol ogy, Stellent, Softship und NetlQ
Weitere Informationen unter: ww. foster-maccallumcom
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